[bookmark: _GoBack]Opdracht 

Inleiding:
In deze les gaan we aandacht besteden aan de inkoop op jullie werk-/stagebedrijf. Alle bedrijven hebben te maken met inkoop. Inkoop is zeer bepalend voor het assortiment wat je voert maar ook voor de prijsstelling, kwaliteitsuitstraling en breedte van het assortiment. 
Inkoop vindt meestal plaats bij verschillende leveranciers. Dit wordt gedaan om zo een zo optimaal mogelijk assortiment te kunnen voeren en het risico te spreiden door niet té afhankelijk te zijn van 1 leverancier. Immers hij kan/wil  dan minder flexibel zijn met zijn prijs of de mogelijkheid dat producten niet via hem leverbaar zijn.  

Opdracht:
Kijk bij je stagebedrijf eens goed naar de afdelingen waar de volgende product groepen worden verkocht:
· Binnen planten
· Buiten planten
· Potterie
Probeer per assortimentsgroep het volgende te bepalen:
1. Wie zijn de belangrijkste 3 leveranciers? Indien mogelijk, kijk eens hoe veel omzet ze van het totaal van de assortimentsgroep uitmaken. Waarom worden bij deze leverancier de producten gekocht? 
2. Hoe wordt het assortiment samengesteld? Gaat dat in samenwerking of bepaalt jouw bedrijf zelf welke producten worden gekocht
3. Bij veel bedrijven wordt gezamenlijk ingekocht b.v. via een hoofdkantoor maar ook werken bedrijven vaak samen om in te kopen om zo een goed assortiment met een geschikte prijs te verkrijgen. Hoe werkt dat bij jouw bedrijf?

Aanvulling voor niveau 4:
1. Zie vraag1. Probeer ook de inkoopwaarde, afzet en de gehanteerde winstmarge(s) te bepalen. Welke producten zijn hardlopers (hoge omloop snelheid voorraad dus regelmatiger bestellen).

Probeer deze opdracht de komende week uit te voeren. Praat met je bedrijfsleider, afdelingsverantwoordelijke of eventueel de inkoper zelf. De antwoorden zullen bij de volgende les worden besproken. Het is dus belangrijk om van de inkoop binnen jouw bedrijf een goed beeld te hebben.

Veel Succes!
